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Elevator Pitch &
Elevator Speech 2.0

Wie Sie ohne Kosten einfach
und mehr Umsatz erzielen.

Was machen Sie beruflich?“ ist bei vielen
Grindern, Selbststdandigen und Vertriebsmit-
arbeitern entweder ein Angst-Trigger oder die
vermeintliche Erlaubnis zu einem endlosen
Redeschwall. Nur wenige Menschen bereiten
sich darauf gezielt vor, noch weniger wissen
wie man auf diese Frage spannend, anders
und besonders antwortet um neue Kunden zu
gewinnen.

Vor vielen Jahren entstand in Amerika die
Strategie in der Tiefgarage zu warten, bis der
Vorstandsvorsitzende in den Fahrstuhl steigt.
Schnell schlipfte der karrierestrebsame Mitar-
beiter mit in den Fahrstuhl um die 60-90 Sekun-
den der Fahrstuhlfahrt fiir seine Selbstvermark-
tung zu nutzen. Auf die Frage ,Was machen sie
eigentlich, Herr Miiller” des Vorstandsvorsit-
zenden konnte sich der clevere Mitarbeiter be-
kannt machen und spannend verkaufen - Wenn
er sich darauf gut vorbereitet hat.

Ziel/Nutzen

Der Workshop befdhigt Sie bei jedem Vier-
Augen-Dialog oder Selbstvorstellungsvortrag
ab sofort vor einer Gruppe so in Erinnerung

zu bleiben, dass Sie 1. nicht in Vergessenheit
geraten, 2. Neugierige Nachfragen bekommen,
3. lhnen Neukontakte die Visitenkarten gerade
zu ,hinterher werfen”.
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Themen

In diesem Workshop erlernen Sie zwei Me-

thoden, sich sowohl im Monolog als auch im

Dialog, spannend zu vermarkten

1. Elevator Pitch 2.0 (Corporate Identity,
Storyline, Methode, unwiderstehliches
Angebot)

2. Elevator Speech 2.0 (Monologformatierung
des o.g. Pitches als 2,5 oder 20 Minuten
Vortrag)

3. Optimale Vorbereitung, Durchfiihrungs-
tipps und Nachbereitung fir Pitch und
Speech

Ziel

Ziel des Workshops ist die Fahigkeit und Hal-
tung, sich auf die nachste Frage ,Was machen
Sie beruflich?” zu freuen! Ebenso auf die
Gelegenheit sich mittels eines Kurzvortrags vor-
stellen zu diirfen — und es jedes Mal spannend,
besonders und anders zu kénnen.

Zielgruppe

Jede Person, die beim Gesprachspartner oder
Zuhorer in Erinnerung bleiben will,-Selbststan-
dige, Grinder, Vertriebsmitarbeiter, Recruiter
und Mitarbeiter von Non-Profit-Organisationen.

Teilnehmer: 7-20
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